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Titel

Ein Kind? Passt eigentlich nie.
Aber trotz aller medizinischer
Machbarkeit: Irgendwann
ist es zu spat. Warum also
nicht gleich?
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Von RUDIGER BARTH

olf Michel, Familienvater,
ein Mann voller Anekdoten,
ist Spezialist fiir kiinstliche

Befruchtungen. In seiner Ham-

burger Praxis erlebt er taglich

Paare, die wegen der Karriere
mit dem Kinderkriegen gewartet
W haben, denen jetzt die Zeit da-
vonlauft, die lingst mit ihrem groBen Plan von
gestern hadern. Schon in den 80er Jahren arbeitete
Michel, heute 57, bei den ersten Embryonentrans-
fers in Deutschland mit, er hat Tausenden Frauen
zur Schwangerschaft verholfen, und er wundert
sich mehr denn je iiber die Menschen. ,Mich ver-
bliifft der ungebrochene Glaube an die technische
Machbarkeit®, sagt er. ,Man erwartet von uns
Arzten Lebensentwiirfe auf Bestellung, als seien
Kinder auf Kommando moglich. Die Leute trauen
uns alles zu.* : :

Natiirlich trauen die Deutschen ihren Experten
alles zu, das hat sich ja bewdhrt. Der Aufstieg der
Naturwissenschaften im 19. . Jahrhundert machte
Deutschland wohlhabend, und noch immer ist dies
eine Nation der Aufkldrung, deren Biirger Fachleute,
Rentenversicherungen und Bedienungsanleitungen
lieben, mithin den Traum groBtmoglicher Kontrolle.
Also auch den neuesten Clou der Familienplanung:
Eizellen einzufrieren, ohne medizinischen Grund.

Frauen spritzen sich dafiir zundchst Hormone,
die die Bildung von Eizellen stimulieren; ein, zwei
Dutzend werden entnommen und in fliissigem
Stickstoff bei minus 197 Grad schockgefrostet. Noch
Jahrzehnte spéter lassen sich solche Eizellen auftau-
en, befruchten und einsetzen, auch wenn die Frau
ihre Wechseljahre langst hinter sich hat. Das Verfah-
ren kostet 2000 Euro pro Entnahmezyklus — ein
Wechsel auf die Zukunft, den die Firma Berliner
Samenbank mit dem Slogan ,Fruchtbarkeitsreserve
als Lifestyle-MaBnahme*“ bewirbt. Manche Exper-
ten nennen die Methode ,Vitrifikation“ von Eizel-
len, andere ,,Social Freezing“, soziales Einfrieren,
ein merkwiirdiger Begriff, warm und kalt zugleich.
Er suggeriert, es sei schon okay, iiber die Entstehung
des Lebens nach Belieben zu verfiigen.

»Junge Frauen rennen uns mit diesem Wunsch die
Bude ein“, sagt Reproduktionsmediziner Michel,
,hicht selten. 29-Jihrige mit Burnout, kinderlos,
hoch gebildet und mit klarem Plan, ihre Eizellen fiir
den Tag X aufzubewahren, bis der richtige Partner
auftaucht.“ Dem Social Freezing steht der Arzt skep-
tisch gegeniiber, ,dies ist ein Irrweg der Gesell-
schaft®, sagt Michel, dennoch bieten das Kinder-
wunschzentrum Altonaer Strafle, an dem er beteiligt
ist, und die dazugehorige Sperma- und Gewebebank

- die Dienstleistung an. ,Diesen Frauen sage ich trotz-

dem: Warum wollen Sie das Schicksal iiberlisten?*
Heikle Frage. So viele Antworten: Weil es geht.

Weil man vorausschauen muss, um nicht das Nach-

sehen zu haben. Weil die anderen ja auch ihr Leben

um den Beruf herumplanen. Weil manche fiirchten,
als Alleinerziehende sozial abzusteigen. Weil es ein-
fach gerade nicht passt, weil es eigentlich nie passt.
Und auch, weil das digitale Zeitalter die Menschen
vermuten lasst, dies sei ein Zeitalter exakter Be-
rechenbarkeit: Wo du dich verfranst hast, sagt dir
schlieRlich dein Handy, ob es in drei Stunden regnen
wird, die passende App. Die Kommunikation ist ra-
send schnell und grenzenlos geworden, alte Gewiss-
heiten des Berufslebens gelten nicht mehr. Das
Ja-Nein-Prinzip hat die Gesellschaft durchdrungen,
die Nutzenmaximierung jede MuRe in die Flucht ge-
schlagen. Es geht nur mehr um die 1 oder die 0. Das
Pluszeichen im Schwangerschaftstest ist selten noch
Uberraschung, viel 6fter, in den gebildeten Schich-
ten, ein Triumph des Willens.

Wo ist die Langeweile der Siebtklassler geblieben?
Verregnete Nachmittage ohne Pflicht? An denen
man sich verabreden konnte, durch die Gegend
streifen. Dahin. Das Gymnasium ist in acht Jahren
zu absolvieren; im Studium formt sich nicht mehr
die Personlichkeit, sondern das Bewerberprofil.
Durch Praktika suchen junge Leute im Job FuB zu
fassen, vernachldssigen Freunde und Hobbys, da
standig die Arbeit ruft, verschieben den Nachwuchs
auf morgen — und merken gar nicht, dass sie das
Heute verpassen. ,Leben ist, was dir passiert, wah-
rend du fleiBig andere Plane schmiedest®, sang John

~ Lennon, und es war noch nie so wahr wie heute.

gedrehten Welt: weniger getrieben sein, sich
mehr treiben lassen? Es muss dafiir nicht mal
alles anders werden. Nur das Denken. Nur: das Den-
ken. Denn, kleiner l4sst es sich nicht sagen, es ist
nunmehr Zeit fiir eine zweite Aufklarung. :
Diese neue Aufklirung beginnt damit — muss
damit beginnen —, die erste zu entzaubern. Das
Selbstbewusstsein des im urspriinglichen Sinne auf-
geklirten Menschen griindet sich von jeher auf der
Annahme, das Weltgeschehen als Abfolge von Er-
eignissen zu begreifen, die nicht gottgewollt sind,
sondern bei denen Wirkung auf Ursache folgt. Isaac
Newton sah den Apfel fallen und schloss auf die
Gesetze der Schwerkraft. Und seitdem, schreibt der
libanesische Philosoph Nassim Taleb, schien ,das
Universum wie eine Uhr; wir konnten in die Zukunft
projizieren, indem wir uns die Bewegung der Teile
ansahen®. Ein epischer, folgenreicher Selbstbetrug.
Dabei staunen Wissenschaftler heute, Newtons
Nachfolger, vor allem dariiber, was sich alles nicht .
berechnen lasst. Gewiss, wenn die Datenlage iippig
ist und die Bedingungen linear, dann kénnen Com-
puter mittels Algorithmen prézise Prognosen er-
stellen. Dies gilt, rasend spannend, zum Beispiel
fiir den Stromverbrauch einer Volkswirtschaft oder
den Alterungsprozess einer Gesellschaft. Nicht je-
doch fiir so komplexe Themen wie die Klimaverédn-
derung — oder den Erfolg von Talentforderung.
Physiker scheitern schon daran, die Bewegungen
eines schnoden Doppelpendels zu verstehen, =»

Aner kann das {iberhaupt gliicken, in dieser auf-



und je tiefer sie in die Quantenmechanik einsteigen,

desto unschérfer wird das Ergebnis. Der Zufall spielt,
das ist langst unstrittig, in den Konstruktionsplanen
der Natur eine itiberwiltigende Rolle. Unter wel-
chen Umstinden befruchtet sich eine Eizelle, unter
welchen nicht? Warum' bekommen manche Men-
schen eine tddliche Krankheit? _

Wer wagt da gar vorherzusagen, wie sich ganze
Gesellschaften entwickeln, voller ,verriickter sozia-
ler Wesen“, wie Taleb in ,,Der Schwarze Schwan*
schreibt, ,die moglicherweise mit freiem Willen
ausgestattet sind“? Nun, Chefokonomen oder Ver-
sicherungsmakler leben préchtig davon. Die Biirger
des Westens sind umstellt von solchen Experten, die
vorgeben, die Zukunft zu kennen, auf deren Mut-
maBungen Politiker Gesetze begriinden — und viele
Menschen ihre Lebensentwiirfe.

Der amerikanische Blogger und Statistiker Nate
Silver, angestellt bei der ,,New York Times“, wurde
bei der jiingsten Prasidentenwahl fiir die Genauig-
keit seiner Tipps gefeiert: In allen 50 Bundesstaaten
hatte er den richtigen Sieger prophezeit; 2008 war
ihm dies bei 49 von 50 Staaten gelungen. Silver gilt
nun als Guru, aber sein jiingst erschienenes Buch
,The Signal and the Noise* ist von Demut und Zwei-
fel gepragt, es trdgt den Untertitel ,Warum die
meisten Vorhersagen scheitern, aber einige nicht®.
Vorhersagen nennt er ,Ideen“; sie seien wichtig,
schreibt Silver, ,sie verkniipfen die subjektive mit
der objektiven Realitdt“. Aber er fahrt fort: ,Was uns
innehalten lassen sollte, ist, dass die wenigen Ideen,
die wir gepriift haben, sich nicht so gut schlagen.”
Die Finanzkrise lasse sich am besten begreifen als
»katastrophales Versagen der Vorhérsagen®.

zbgerlich, dass sich ihr Menschenbild, der
rational handelnde ,,Homo oeconomicus®, als
realititsfernes Konstrukt erwiesen hat. Ignoranz
kommt in diesem Modell ebenso wenig vor wie
Hysterie oder Gier. Das Verhalten des Menschen
aber ist widerspriichlich, von Fehlschliissen geleitet,
kurzum: nicht vorhersehbar. :
+Wage zu denken®, das war der Wahlspruch der
ersten Aufklarung, doch jetzt muss es erginzend
heiRen, so angriffslustig wie versohnlich: Wage zu
fiihlen.
Wage zu fiihlen!
Diese Zeilen mdgen als Plddoyer verstanden wer-
‘den fiir diese notwendige zweite Aufklirung, die
Menschen skeptischer und wacher macht, robuster

Trotzdem akzeptieren Wirtschaftsgelehrte nur

gegen Pseudoexperten und Heilsversprechen aller-

Art. Plane fuBen auf Entscheidungen; es geht um die
Art, wie Entscheidungen getroffen werden. Es gilt,
das wissenschaftliche Prinzip von seinem Thron zu
holen, damit der Verstand nicht mehr das Gefiihl
unterjoche. Die Menschen diirfen stattdessen ler-
nen, ihrer Intuition genauso zu vertrauen, wie sie
ihrem Verstand stets vertraut haben. Die besondere
Kraft des Bauchgefiihls zu erkennen und zugleich
dessen Grenzen.

Wieder steht bevor, sich aus einer selbst ver-

‘schuldeten Unmdiindigkeit zu befreien. So wie sich

der Mensch im 18. Jahrhundert vom Glauben an die
Allmacht des Glaubens abwandte, so ist es hun an
der Zeit, sich vom Glauben an die Allmacht des
Wissens zu befreien. Diese Haltung, die auch der
Herrschaft des digitalen Denkens den Weg ebnete,
durchdringt alle Lebensbereiche, und sie erzeugt
nicht nur Spekulationsblasen, sondern auch Men-
schen, die zwar 1000 Freunde auf Facebook haben,
aber keine Ahnung, wem sie ihre Sorgen anvertrau-
en sollen und wie das ginge. Den Zugang zum
Gefiihl haben diese Leute verloren oder womoglich
niemals erlernt — manche schrecken davor zuriick,
sich auf andere einzulassen, andere setzen Quanti-
tat iiber Qualitat. /

Wie anfdllig der Mensch fiir den Selbstbetrug
ist, die Zukunft fiir ermessbar zu halten, damit be-
schéftigen sich seit ein paar Jahren namhafte
Neurobiologen, Verhaltensékonomen und Psycho-
logen - sie alle vereint eine bemerkenswerte neue
Sicht auf die Welt, die Statistiken, Modellen und
historischen Analysen misstraut. Ihre Erkenntnisse
nachzuvollziehen bedeutet zunéchst, tiber das We-
sen des Menschen nachzudenken. Und zu erken-
nen, dass er sich selbst in eine Falle gelotst hat.
Weil er so ist, wie er ist. £

Der Homo sapiens, der vernunftbegabte Mensch,
setzte sich in der Evolution auch deswegen durch,
weil er Ziele verfolgen kann. Nur wer Holz sammelt,
vermag ein Feuer in Gang zu halten. Nur wer Vorra-
te zuriicklegt, wird den harten Winter iiberstehen.
Die Natur belohnt den, der Szenarien entwirft, sie
im Geiste durchspielt und so Gefahren aus dem Weg
geht. ,,Einer der Vorteile dabei ist“, schreibt Nassim
Taleb, ,dass wir unsere Vermutungen an unserer
Statt sterben lassen kdnnen.” :

Menschen haben sich selbst konditioniert, ihrem
Verstand zu folgen, nicht ihren Trieben. Dem Plan
zu trauen, nicht dem Impuls.

Schon Vierjdhrige konnen sich selbst iiberzeugen,
dass es sich auszahlt zu warten, mithin seine Impul-
se zu beherrschen. Der Psychologe Walter Mischel
spiirte dieser Gabe in beriihmt gewordenen Experi-
menten nach: Er lieB ein Kind allein in einem Zim-
mer mit einer Glocke. Lautete das Kind die Glocke,

kehrte der Testleiter zuriick mit einem Marshmal-

low. Verkniff es sich das Lauten, bis er von selbst
zuriickkehrte, bekam es zwei Marshmallows. Ver-
stand kampft in einem solchen Konflikt gegen
Trieb; die Forschung spricht von ,Selbststeuerung®.
Jahre spater zeigte sich: Jene Kindet, die auf raschen
Genuss verzichten konnten, waren als Erwachsene
sozial kompetenter, beruflich erfolgreicher, resisten-
ter gegen Frust. '

Der helle Verstand will zudem lernen. Dafiir fahn-
det er unentwegt in der Vergangenheit nach Mus-
tern, die sich in die Zukunft fortschreiben lieRen.
Der Mensch sehnt sich nach Griinden, aber die Na-
tur braucht keine. ,Nachdem etwas passiert ist, ver-
stehen wir es“, sagt der Nobelpreistrager Daniel =

Titel

Und: los! Wer seine Intuition
lesen kann, befreit sich
davon, alle Eventualitdten zu
durchdenken
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Kahneman, ein Psychologe. ,,Und wenn wir es ver-

stehen, glauben wir, dass wir es hétten vorhersehen'

konnen. Wir lernen nicht, dass es unmdglich ist,
Dinge vorherzusehen.” Buchautor Taleb nennt die
Methode ,narrative Verzerrung®: Menschen liebten
Geschichten, und deswegen bastelten sie stindig
Kausalketten, wo womoglich gar keine zu finden
seien. Taleb erzéhlt die Geschichte einer Weih-
nachtsgans, die Tag fiir Tag geméstet wird und mehr
und mehr davon ausgehen darf, dass es die Men-
schen gut mir ihr meinen. Bis sie geschlachtet wird.,
»Aus der Sicht der Gans ist Weihnachten ein Aus-
reiBer des normalen Ablaufs mit verheerenden Kon-
sequenzen, der unmdoglich aus der Vergangenheit
abgeleitet werden konnte.“

Menschen einzugestehen, die Unmdglichkeit,

Sich die erschiitternde Ahnungslosigkeit des
die Zukunft zu sehen, gehdrt zum ersten

: Schritt. Der Zusammenbruch der Tiirme des World

Trade Centers; der Domino-Effekt der Lehman-Bro-
thers-Pleite; der Dreifachschlag aus Erdbeben, Tsu-
nami und Reaktorkatastrophe in Japan: All das
schien vor seinem Eintreten so unvorstellbar wie
etwa auch die Erfindung des Internets.

- Die neue Aufklirung fordert Demut: Das Leben ist
nicht linear, der Zufall launisch. Aber, das ist die gute

- Nachricht, man kann sich wappnen. Das Bauchge-

fiihl, sagt der Hamburger Chaosforscher Jens Braak,
»leistet Dinge, die sind unvorstellbar“. Wer seine In-
tuition lesen kann, befreit sich vom zwanghaften
Bediirfnis, alle Eventualititen zu durchdenken.

Geschitzte elf Millionen Impulse bedrdngen die :

Sinne in jeder Sekunde, und weil der Mensch iiber-
fordert wiére, nimmt er die meisten nicht einmal
wahr — das Unterbewusste saugt wie von selbst auf,
sondiert, verarbeitet. Bis zu 10000 spontane Ent-
scheidungen féllt ein Mensch am Tag, ohne dass
ihm dies bewusst ist. Auf der Autobahn die Spur
wechseln, auf den Flirt eingehen oder nicht, all dies
entscheidet der Bauch, ehe der Verstand einsetzen
kann. ,Die Situation liefert einen Hinweisreiz*,
erklarte der Sozialwissenschaftler Herbert Simon,
»dieser Hinweisreiz gibt dem Experten Zugang zu
Informationen, die im Gedéchtnis gespeichert sind,
und diese Informationen geben ihm die Antwort.

" Intuition ist nicht mehr und nicht weniger als Wie-

dererkennen.“

Unter zwei Bedingungen seien ,Intuitionen ver-
mutlich sachgerecht®, schreibt Daniel Kahneman,
und auf ihnen fuBende Prognosen wahrscheinlich

. zutreffend: ,Eine Umgebung, die hinreichend regel-

maRBig ist, um vorhersagbar zu sein. Und eine Gele-
genheit, diese RegelméaRigkeiten durch langjihrige
Ubung zu erlernen.”

Aus der Improvisation heraus gute Entscheidungen
Zu treffen ist demnach etwa an der Borse nicht zuver-
lassig mdglich —sie funktioniert nicht nach berechen-
baren Regeln. Wohl aber beim Schachspiel; indem
man Stellungen wieder und wieder durchdringt. Er-
fahrung lasst Feuerwehrleute am Brandort zuriick-

weichen oder einen Skirennfahrer sich im Moment
des Sturzes zusammenrollen. Hoch qualifizierte Neo-
natologen im Hamburger Marienkrankenhaus wis-
sen um die kostbhare Gabe der Siuglingsschwestern:
Die Instrumente zeigen nichts Auffalliges an, doch
eine seltsame Farbung der Haut, ein ausbleibender
Schrei der Friihchen kann dafiir geniigen, dass die
Schwestern Alarm schlagen und die Arzte heran-
gesprintet kommen. Wenn man die Schwestern
hinterher fragt, zucken sie die Schultern. Es war so
ein Gefiihl, sagen sie dann. Ein Gefiihl, gewonnen aus
intensiver Routine. ;

Das so beeindruckend leistungsfihige Unter-
bewusste reagiert allerdings empfindlich auf Stérun-
gen: Golfprofis lassen in ihrer Prézision deutlich
nach, wenn sie sich auf ihren Schwung konzen-
trieren, Handballspieler wéahlen nachweislich unter
Zeitdruck bessere Alternativen als in Ruhe. ,Den
Gegner zum Nachdenken bringen“ ist eine wirk-
same Strategie von Leistungssportlern — ihm die Si-
cherheit zu nehmen, die sich aus der Intuition
speist. ,Paralyse durch Analyse“ nennt es der ame-
rikanische Psychologe Jonathan W. Schooler.

Den emotionalen Erfahrungsschatz gezielt zu off-
nen, das ist eine erlernbare Kunst. Wer sie beherrscht,
wird besser improvisieren konnen, gekonnter mit Zu-

" kunftsingsten umgehen.

Intuitionen sind michtig, aber auch méichtig trii-
gerisch; wer sie nicht auf ihre Tauglichkeit iiber-
priift, kann schnell in die Irre gefiihrt werden. Es
geht zunichst darum, die Signale des Unbewussten
wahrzunehmen — wage zu fiihlen. Aber anschlie-
Bend gilt: Zwing dich zum Nachdenken! Denn dem
Verstand obliegt die Qualitétskontrolle.

Was dabei im Gehirn ablauft, schildert Kah-
neman in seinem Mammutwerk ,Schnelles Den-
ken, langsames Denken®. Er unterscheidet zwei
Denkarten des Gehirns, die das Handeln steuern.
»oystem 1% 1duft unbewusst und automatisch ab; es
ist emotional, neigt zum Ubertreiben und sendet
subtile Signale, etwa schwitzende Handflichen,
Kribbeln im Magen, ein KloR im Hals. Mit anderen
Worten: die Intuition. ,System 2“ bezeichnet das
bewusste, kontrollierte Denken. Von der Forschung
wird dies im Stirnhirn verortet, wahrend die Intui-
tion mit dem Limbischen System verkniipft ist, dem
Ursprung der Gefiihle.

»Das System 1 ist nicht imstande zu ermessen, wie
grof die Spriinge sind, die es beim Folgern macht®,
schreibt Kahneman. ,Seien Sie gewarnt. Ihre Intui-
tionen liefern Vorhersagen, die zu extrem sind, und
Sie werden dazu neigen, ihnen allzu groBen Glauben
zu schenken.“ Die Wachterfunktion hat demnach
System 2 inne — wenn es nicht aus Faulheit oder Ig-
noranz in Tiefschlaf versunken ist. Es l4sst sich, ver-
bliiffend, aber wahr, bereits durch Stirnrunzeln in
Gang setzen; die Pupillen weiten sich umgehend, die
Gedanken fokussieren sich auf das Problem. ,Die
meisten Denkfehler ergeben sich daraus®, sagt Nas-
sim Taleb, ,,dass wir System 1 benutzen, aber glau-
ben, wir wiirden System 2 verwenden.”



ErwiesenermafBen ldsst sich die Prazision von Intui-
tion stirken, indem man Ablenkungen vermeidet. Die
Macher der Castingshow ,The Voice of Germany“ set-
zen dies konsequent um: Dass die Juroren in der ers-
ten Phase mit dem Riicken zu den Singern sitzen und
nur deren Stimme horen, stirkt gewiss den Show-
effekt — férdert aber vor allem die Giite ihres Urteils.

Einstellung, die man in aller Gelassenheit als
Gelassenheit bezeichnen darf. Der Wunsch
nach Perfektion 1ahmt viele Menschen. Aus Angst
vor der Absage bewerben sie sich erst gar nicht;
aus Angst vor einem Korb sprechen sie andere erst

Zur neuen Aufkliirﬁng gehort schlieBlich eine

mige Entscheidung, die jetzt und hier kraftvoll
ist“, sagt er, ,,das entlastet kolossal.“ Oh ja, er liebe
Plane, die aufgehen. Ziele hartndckig zu verfol-
gen gebe dem Leben Richtung, ,aber genauso
brauche ich die hohe Bereitschaft, meinen Plan

_von gestern schon heute in die Tonne zu treten,

mit der ganzen Souverdnitdt eines erwachsenen
Menschen®. Diese Souveranitdt entsteht fiir Braak
durch die Zuversicht, stets neue Wege zu finden,

und zugleich durch das Zutrauen zur eigenen -

Intuition. i

Es falit nur vielen so schwer. Ihre Anspriiche sind
so hoch, die Furcht so groB, sie nie zu erfiillen. Der
Reproduktionsmediziner Wolf Michel fragt manche
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gar nicht an. Die Ratgeberindustrie brummt auch
zu diesem Thema, aber nicht viele Buchautoren
nihern sich ihm so entspannt wie der Chaosforscher
Jens Braak. Man brauche erst gar nicht zu versuchen,
dem Zufall auszuweichen, das sei ein aussichtsloses
Unterfangen. Ratsam sei vielmehr, sagt der Innova-
tionsberater, sich ihm bewusst auszusetzen — ,sich
breit aufstellen, Kontakte aufbauen, Erfahrungen
sammeln, Ideen fortspinnen. Immer neue Chancen

erzeugen und damit die Wahrscheinlichkeit, vom -

Gliick erwischt zu werden.“
Braak pladiert dafiir, ,dass Scheitern immer
eine Option ist“, schlieRlich sei die Zukunft im

Wesentlichen unkalkulierbar. Fiir den Alltag emp-

fiehlt er Pragmatismus: ,Ich suche nie die in zehn
Jahren vielleicht richtige, sondern stets die stim-

Patientinnen geradeheraus: ,Warum gehen Sie nicht

-raus und leben einfach?“ Dem Leben planlos zu

begegnen, in Risiken Chancen zu sehen, auf sein
Bauchgefiihl zu setzen — das wiare fiir viele ein
Abenteuer. Den Lohn wird erst ernten, wer es be-
steht: Plotzlich sind diese Menschen in der Lage,

nicht mehr daran zu verzweifeln, was im eigenen -

Leben fehlt. Sondern zu sehen, was da ist. Jetzt, in
diesem Moment. Wie viel da ist. :
Zeit bleibt leider kaum, diesen Moment auszu-
kosten. Die Gegenwart, wie Menschen sie wahrneh-
men, dauert nicht mehr als drei Sekunden: die
schmale Schwelle zwischen eben noch und gleich
sofort, der Augenblick, der die Vergangenheit von
der Zukunft scheidet. Es ist alles so schnell vorbei.

Eins. Zwei. ) &
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